
Faire progresser ses collaborateurs = faire progres-
ser son entreprise : l’employeur qui forme ses salariés 
désire améliorer leurs compétences et leur savoir-faire. 
C’est une démarche avantageuse sur le plan de la com-
pétitivité de son entreprise comme de son développe-
ment. La formation est un investissement ! 

Formation « Social Selling » du 20 novembre 2018  
animée par François B  pour Q  
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Pourquoi des formations inter-entreprises ? nos 
formations sont assurées par d’excellents profession-
nels, plébiscités par nos adhérents. Les salariés peuvent 
échanger avec leurs confrères, parler du même métier, 
mais en toute confidentialité. Ils s’intègrent très vite dans 
le groupe (de 5 à 11 personnes selon le sujet). 
Une solution économique : les tarifs négociés of-
frent jusqu’à 50 % de réduction par rapport aux prix ha-
bituels. Les frais de logistique et de déjeuner des partici-
pants sont pris en charge par le CIFL. Vous n’avez pas 
de coûts supplémentaires (hors transport et héberge-
ment). 
Une formation offerte à nos adhérents fidèles : dès 3 
années d’ancienneté, le CIFL offre une formation gra-
tuite de votre choix**, à l’un de vos collaborateurs (dans 
la limite des places disponibles). 
**offre valable une seule fois pour une formation d’1 jour 
ou 2 jours. La non-utilisation de cette offre n’ouvre droit 
à aucune compensation. 

Formations inter-entreprises CIFL 

• Catalogue des formations 2019 

Nouveautés 2019      *Préinscriptions et programmes détaillés sur www.cifl.com 
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Formations* jours Coût/pers Public Dates 2019 

Vendre et négocier dans le laboratoire 2 650 € HT Commerciaux 23/24 janvier 

Défendre ses prix 2 650 € HT Commerciaux 05/06 février 

Prospection téléphonique 1 325 € HT Commerciaux 07 février 

Vendre et négocier dans le laboratoire 2 650 € HT Commerciaux 12/13 février 

Assurer et vendre le service dans le laboratoire 2 650 € HT Techniciens SAV ou Services 19/20 mars 

Vente digitale et Social Selling 2 650 € HT Commerciaux 09/10 avril 

E-mail marketing / réseaux sociaux 2 650 € HT Responsables Marcom 23/24 mai 

Réussir une Télévente 1 325 € HT Commerciaux 04 juin 

Animation d’un réseau de revendeurs ou distributeurs 2 650 € HT Commerciaux 06/07 juin 

Management et coaching des équipes commerciales 2 650 € HT Commerciaux 24/25 septembre 

Vendre et négocier dans le laboratoire 2 650 € HT Commerciaux 02/03 octobre 

Vendre et négocier dans le labo (perfectionnement) 1 325 € HT Commerciaux 04 octobre 

Vente digitale et Social Selling 2 650 € HT Commerciaux 08/09 octobre 

Référencement internet gratuit et payant 1 325 € HT Responsables Marcom 14 novembre 
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